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瑞士名表英納格，多年來以 「創新理念，
成就夢想」為企業目標，不斷開發創

新，配合時代步伐，為每一隻英納格腕表達到
優質精湛。品牌同時秉承創新為方向，於不同
時代改良腕表的質量及款式，以求達到精益求
精為目標，為佩戴者提供時尚兼品質優越腕
表，成為新一代內外兼備時尚腕表的佼佼者。
過去十年，英納格創製出多個大受市場歡迎系
列，其中包括時尚尊崇的 「戴爾蒙特317系
列」，典雅貴氣的 「皇者331系列」及睿智高
貴的 「女神128系列」等。而品牌著名的天文
台系列，更引領着英納格創造出另一個高峰佳
績，至今仍一直深受顧客歡迎。腕表的每一細
節均展示着製表技師對製表的嚴格要求，經過
瑞士官方天文台認證，正是說明其出類拔萃、
傲視同群的身價。品牌憑着多個集高性能及時
尚設計於一身，以質量享譽全球，讓英納格成
功躋身為世界10大天文台表製造商之一。

優秀品質 分秒不差
英納格擁有百年精湛製表工藝，向以重視

腕表質量，以求讓每一隻品牌所製作腕表達致
完美境界，提高其性價比。當中著名的天文台
系列足以彰顯出英納格超凡卓越品質，尊貴浪
漫的 「凡爾賽天文台系列」多年來一直深受顧
客愛戴，證其品質精藝不凡。每一隻天文台表
均經過瑞士官方天文台測試(C.O.S.C)檢驗合
格，每一隻的機芯都有獨立編號及證明文件，
代表其具有一定的準確性。天文台表特別講究
機芯、材質與手工技術，每一隻表都必須連續
十五天接受不同的溫度及位置等測試，以達致
每日誤差在－4至＋6秒之間，天文台表可以說
是追求 「分秒不差」的極致境界。

成功形象 盡顯才華
英納格經歷了多個年頭，在過往數十年發

展重點，成功建立了完美的銷售通路，維持產
量提升同時堅守質量。近年積極提供多元化款

式，以供市場所需。品牌現正步入第四階段，
通過市場認定品質同時，亦同步創造品牌價
值、提高性價比。今年開始，品牌將通過服
務、專櫃、展覽、活動及平面廣告等，提升品
牌形象、添注大量創意及型尚元素、清新及高
雅兼容風格。除了讓固有顧客耳目一新外，同

時吸引潛質優厚的90後新一代目光，從而建立
未來主導消費群情感。品牌對市場變化觸角敏
銳、瞬間作出合適應對來配合大眾需要；加上
敢於創新精神，為品牌創造出一個優良性價比
價值，讓每一位佩戴英納格顧客，都享受到傲
視同群成就感，這亦是英納格未來五年發展重
點及目標。

近年來，年輕一代的消費力不斷增長，充
滿潛質，英納格早已看準市場，積極拓展及推
廣。為了配合品牌清新的形象，英納格近年在
繼承傳統的基礎上，不斷創新、銳意進取。由
2005年開始，品牌邀請多位有才華演藝界人士
出任代言人，當中包括國際影后周迅及中國著
名才女徐靜蕾，勇奪五大影帝獎項的影壇巨星
張涵予等。去年更邀得新一代影視紅星楊冪加
盟代言，引領年輕一族體驗 「超越時間，成就
非凡」的品牌精神，觸發新世代腕表風尚。
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天王錶國內名牌手錶市場翹楚

集團創辦人、主席兼執行董
事董觀明接受訪問時表示，時計
寶主要從事其自主品牌天王錶
的產品設計及開發、錶芯採
購、組裝、營銷；同時銷售拜
戈手錶的產品設計、營銷及銷
售。由設計到銷售一手包辦，
在營運方面取得更高度的靈活
性、保證更高質素的產品以及有效
降低銷售成本，不受大環境影響，
避免商業風險，可以說集團的產品是
沒有存貨，也不用減價。

他說，天王錶於2011年
名列中國國內手錶品牌首
位，就約130個國內手錶品
牌的零售銷售額而言佔有11.1%
的市場份額。

根據Euromonitor的資料，
於2011年12月31日中國直營手

錶零售門店數目計算，集團
的銷售網絡為全中國最
大。

在國內31個省中的
30個省設有逾1800個銷售

點。超過90%的天王及拜
戈手錶的銷售是來自集團直

接管理的銷售點。董觀明說，
天王錶零售店已由1,178間（截

至2012年6月30日）增加至1,465間
（截至2013年3月31日），共淨增
加287間，提前並超額完成於2013
年財政年度增設260間天王錶零售

店的計劃。亦計劃在2014及2015年6
月30日的財政年度內分別每年淨

增不少於200個銷售點。
他說，近半年共推出了

不少於20款新款天王手錶，
價格介乎約人民幣1,000元
至人民幣8,000元之間，寬

泛的價格範圍能滿足客戶的
不同需求，並能爭取更多不

同收入水平的客戶。

全國設逾1800個銷售點

董觀明表示，有見中國零售市
場增長迅速，隨着內地居民支配收
入提升，將令消費者更願意酌情消
費，尤其是中檔消費品及服務，未
來將致力透過擴充銷售網絡，提升

天王及拜戈手錶的品牌知名度，繼而強化
品牌效應。他又說，在未來三年計劃在中國
主要城市建立約38家直接管理的天王概念
店，目標是在相關地區永久建立天王品牌的
市場覆蓋，及展示本集團推廣的天王手錶。
長遠來說，將致力投放更多資源以優化產品
質素及降低生產成本，鞏固在中國中端手錶
市場的市場領先位置。

集團有今天的成功，董觀明分享其成功
之道說，做任何事前都要學懂先做人，對朋
友真誠，做事認真，守信用便成功。他又
說，由於集團有一個自主研發產品和銷售採
購專業的團隊，研發人員都會定期到國外考
察，捕捉潮流，因而每三至四個月就可以出
一個新錶款，佔領市場。

蔡禮文

時計寶投資有限公司（下稱集團）是中國國內品牌手錶市場領先者的手錶製
造商、品牌擁有人及零售商，擁有兩個核心自主品牌天王及拜戈品牌，就2011年
零售銷售額及零售量而言，天王是中國中端手錶市場排名第一的國內手錶品牌。
該集團今年2月5日成功在香港聯合交易所主板上市，憑藉其優越的市場定位，更
有效捕捉中國手錶市場迅速發展所帶來的機遇。

董觀明表示，天王
錶成為國內手錶品牌翹
楚全憑質優價格實惠

卓爾338系列


