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從日本留學回來，羅醒庭在香港的電視台過了

一段安逸的日子，但台裏的前輩紛紛告誡說，不要貪

戀這種一眼看到頭的生活，世界那麼大，趁着年輕應

多出去看看。不久之後，羅醒庭辭職到了北京，以央

視一個設計師真人騷的活動作為首站，開始在內地闖

蕩。

創意市集體驗城市善意
雖然早就知道祖國河山壯麗、文化源遠流長，

但在節目組裏與來自天南地北的同胞相處，才讓羅醒

庭首次切身感受到中華文化的博大精深。儘管常常被

「取笑」 說不看字幕不知所云，但羅醒庭的普通話還

是在大家熱情洋溢的 「陪練」 下逐漸提升，一個節目

錄製下來，就成功地告別了 「煲冬瓜」 水平。

由於不能適應北方的氣候和飲食，加上北京的

物價讓羅醒庭感到壓力，最終他選擇到與香港更具相

近度的廣州重新開始發展。講粵語，食粵菜，豐儉由

人的生活讓羅醒庭輕鬆了不少。儘管如此，當羅醒庭

的工作室在廣州新河浦落地時，他的積蓄已經花掉了

大半，囊中羞澀的他把家安在了工作室，甚至連一張

床都不捨得買，晚上就直接睡在 「裁床」 上。因為資

金緊張，羅醒庭並沒有選擇自己最喜歡但前期投入較

大的服裝設計作為啟動項目，而是瞄準了小眾的珠寶

首飾定製，首飾往往與藝術掛鈎，無論是宣傳還是展

覽都更容易，Losting應運而生。

其時珠江邊上新興的文創區琶醍，往往會在周

末舉辦一些創意市集吸引人氣。當時對於創業還沒有

清晰思路的羅醒庭，希望通過擺攤來了解市場和收集

意見。沒想到市集開張第一天，羅醒庭就取得了銷售

額全場最高的佳績，他感受到這個城市的善意，也對

未來多了幾分信心。驚喜還在後頭，服務於商場的買

手在市集中發現了Losting品牌首飾，隨即將其引進

。有了大商場的體驗空間作為落腳點，羅醒庭不僅一

下子擴大了客源，還大大提升了知名度，很快就有客

戶找上門來。

剛剛起步的羅醒庭，對珠寶設計、空間設計、

服裝配飾設計的活兒全都來者不拒，且每一單生意都

拚盡全力。合作下來，大家對這個來自香港的年輕人

都另眼相看：會設計、會打版、會談判，很少見到一

個設計師想得那麼周全，又有那麼多新奇有趣的創意

。羅醒庭的專業和熱忱得到了認可，一年時間，他的

工作室就實現了收支平衡，他也終於告別了睡在 「裁
床」 上的日子。

灣區紅利助力港青創業
慕名而來的人逐漸增多，羅醒庭的工作室從新

河浦搬到了淘金，隨後又搬進了廣州的CBD。他依

舊忙於和不同的行業合作，奔波於香港與多個珠三角

城市之間。初時，珠三角各城市之間的交通還不夠完

善，每次到東莞、佛山、惠州等城市尋找配件或者打

版，羅醒庭都得經歷一番折騰。

日子，就這樣在忙碌中度過。慢慢的，羅醒庭

發現大灣區十一個城市之間的交通接駁變得越來越便

利了，來往就如到鄰居家走訪一般容易。他曾經以為

國家大政方針距離自己這種平民百姓很遙遠，直到 「
粵港澳大灣區」 這個概念頻頻見諸報端，羅醒庭才發

現，原來他正在享受融入國家發展大局的紅利。

從此，羅醒庭開始留意關於大灣區的信息，發

現珠三角各城市配套越來越完善，與一線城市的差距

在不斷縮小，變得越來越宜居宜業了。而且，隨着大

灣區各個城市的快速發展，香港創意得到了越來越多

的認可，市場空間也在不知不覺間擴大。以前，羅醒

庭並未想過到廣州、深圳以外的地方開拓，如今

佛山、珠海都成了他未來發展業務的目標。

六年時間，羅醒庭見證了粵港澳大灣區從

紙上概念到快速推進的全過程。在羅醒庭看來

，這裏有完善的產業支撐和廣闊的市場空間，

有國家戰略實施帶來實實在在的政策優惠與便

利，有低成本創業和生活的環境，是港青逐夢

的樂園，走進大灣區，猶如登上了奔向理想的

高速列車，在這裏白手興家不是遙不可及的夢想。

圖：大公報記者黃寶儀攝

二○一三年的春天，睡在「裁床」（編者註： 「
裁床」 是紡織服裝等行業所使用的自動裁剪設備
）上的羅醒庭覺得格外寒冷。帶着在香港打工時
存下來的微薄積蓄和成為知名設計師的夢想，
二十七歲的羅醒庭來到廣州開始了自己的創業

旅途。那張略顯冰冷的「裁床」，曾讓他
以為理想就像是遙不可及的鏡中花水中
月。那時的羅醒庭未曾想到，六年後的
今天，他能在廣州最繁華的珠江新城擁
有自己的工作室，有了固定的客戶和合
夥人。原來，從香港邁出一步走向
大灣區、再走向更廣闊的市場，
理想與現實其實不過一步之遙。

大公報記者 黃寶儀

擁抱灣區 圓夢一步之遙
􀎠現在正是港青北上發展最好的時機􀎡

▲各種個性設計首飾

▲華美的服飾

▲Losting的獨特配飾

香港文化創意產業方興未艾
，人才輩出，奈何香港土地有限
，各項成本高企，創業難度也水
漲船高。隨着粵港澳大灣區國策
的提出與實行，越來越多的港青
北上，在大灣區將自己的文創產
業落地生根、開花結果。大公報
揀選了三位在大灣區從事不同文
創產業的港青，聽他們談談自己
的灣區創業路。縱然前路會有挑
戰，但正如受訪者所言，現在正
是港青北上發展最好的時機。

【編者按】

▲廣州市天河區港澳青年之家總部
資料圖片

花了六年時間，羅醒庭憑藉Losting

品牌首飾在廣州站穩了陣腳，終於有機

會回歸服裝行業。籌建新公司的時候，

他得到了廣州天河區港澳青年之家的支

持，他們為他免費辦理營業執照，免費

提供各種指引和諮詢服務，讓他可以只

專注於自身業務。對比六年前自己一手

操辦的艱辛，今天的幸福來得太突然了

，羅醒庭感覺欣慰又暖心。

粵港澳大灣區對港青創業的扶持力

度之大，讓羅醒庭與他的創業小夥伴們

都感到既欣喜又意外。 「當年來到廣州

什麼都不懂，辦理工商登記，納稅填表

，全部都是自己摸索，因為不懂內地的

政策，過程很是周折。」 羅醒庭說，港

青過來發展大都是一兩個人，並沒有太

多人力物力去處理業務之外的事情。而

且，過去很多流程指引並不清晰，一切

都需要港青自己去探索和適應。直到這

次籌建新公司，天河區港澳青年之家主

動提出可以幫他辦理營業執照，還特意

說明都是免費服務，這讓羅醒庭切身感

覺到 「家」 的溫暖。

作為廣東省首個港澳青年之家，天

河區港澳青年之家致力於為來天河的港

澳青年 「量身定做」 提供創新創業、學

習交流、實習就業、安居樂業四方面的

服務指導。

成立至今，先後設立港澳青年創新

創業基地四家（其中有三個被香港、廣

東兩地政府確認並授牌首批十個粵港青

年創新創業基地），目前已服務接待港

澳青年六千多人次，幫助扶植七十家港

澳青年創辦企業落地廣州，其中七成為

香港企業，是名副其實的港澳青年 「創
業苗圃」 。

更讓創業港青看重的是，天河區港

澳青年之家還通過與銀行合作，為港青

們提供創業金融服務，並邀請來自建築

、法律、會計等方面的專家，不定期舉

辦諮詢活動，為港澳青年創新創業提供

指導。在大灣區背景下，港青前來創業

可以專心做業務，羅醒庭一說起當下創

業配套服務之完善，忍不住嘖嘖稱讚

了。

青年之家培育􀎠創業苗圃􀎡

古有孟母三遷，講的是母親為孩子

選擇更好教育環境的故事，而羅醒庭的

廣州工作室三易其址，則是為了滿足客

戶的需求。從文青氣息濃厚的新河浦，

到以小資情調聞名的淘金，再到繁華中

心地帶的珠江新城，三次搬遷，記載了

羅醒庭的客戶群逐漸高端的過程，也讓

他在搬遷中見證了千年商都廣州的發

展。

以 「東山小洋樓」 著稱的新河浦，

是廣州的舊豪宅區，二○○七年成為廣

州市首個推行連片綜合整飾和修繕的歷

史文化街區，此後便成了文青聚集地。

以獨立珠寶設計師身份創業的羅醒庭，

當初看中的正是這裏的文藝氛圍， 「特
別適合設計師」 。在這裏，羅醒庭結識

了一群志同道合的朋友，也有了固定的

客戶群。

新河浦名聲在外，但交通和停車都

不算方便。為了適應顧客看樣板和挑選

飾品的要求，羅醒庭把工作室搬到當時

白領消費相對比較集中的淘金附近。隱

藏在橫街之中，鬧中取靜。一扇純白色

的鐵門，又昭示着主人家的品味，很符

合羅醒庭設計師的身份。

隨着飾品品牌的成熟，產品線不斷

拓展，普通的工作室已經不能滿足品牌

升級後的需求，一個融合產品展示和交

流洽談的空間，才是大勢所趨。有了足

夠實力支撐的羅醒庭，把這個空間選在

了如今廣州最繁華的珠江新城。 「獨立

設計師的受眾，從來都是少數有追求有

品味的精英分子」 ，在羅醒庭看來，工

作室一再搬遷，其實剛好見證了這些精

英群體活動軌跡的變化，而這正好也體

現了廣州幾年來的城市變遷。和香港相

比，這種城市的變遷更快，也意味着更

多的機會和空間。如今，粵港澳大灣區

的發展方興未艾，大灣區內各個城市都

在加速前進，各種機會遍地開花，羅醒

庭不得不感嘆， 「這正是港青北上發展

最好的時機！」

三易地址見證花城發展

▲化妝刷耳環是Losting首
飾很受歡迎的一個款式

▲奢華耳環

▲羅醒庭設計的華
麗手包和耳環

1
總部面積約二千五百

平方米，近三百五十個工

位，可容納超過一百家雙

創企業；

2
設大型活動路演廳、

會議室、多功能咖啡廳、

遊戲室、共享經濟區等；

3 除卻水電與物管費等

外，入駐租金全免；

4 為港澳青年提供財稅

服務、創業指導等；

5
政府相關對接部門為

港澳創業青年提供對口服

務。

天河區港澳青年之家
港青創業服務內容

▲羅醒庭（
右）為有興
趣體驗服飾
設計的學員
提供指導

◀羅醒庭在
進行服飾設
計創作


